


Machen Sie mehr aus Ihren 
Möglichkeiten

Sicher möchten Sie alles dafür tun, Ihre 
Immobilie schnell und profi tabel zu verkau-
fen. Und warum sollten Sie sich dabei nicht 
an einen Profi  wenden? Hier ein Beispiel 
für unser Vorgehen:
Zu Beginn erstellen wir eine kostenlose 
Marktanalyse. Jetzt können wir Ihre Im-
mobilie mit anderen Objekten vergleichen 
und den optimalen Verkaufspreis feststellen. 
Zusätzlich fertigen wir ein Verkaufswert-
gutachten an, das dem zukünftigen Käufer 
als Beleihungsgrundlage dient.

Im nächsten Schritt überlegen wir, welche 
Werbemaßnahmen für den Verkauf  Ihrer 
Immobilie sinnvoll und wichtig sind. Dazu 
analysieren wir die Verkaufswahrschein-
lichkeit. 

Dann erarbeiten wir einen individuellen 
Marketingplan, der eine bestmögliche 
Präsentation und schnellstmögliche Ver-
marktung zum Ziel hat.

Um Ihre Chancen für einen schnellen und 
erfolgreichen Verkauf  zu maximieren, wäh-
len wir für Sie zielgerichtet den idealen 
Käuferkreis aus. Dabei profi tieren Sie von
unserer langjährigen Erfahrung auf  dem
Immobilienmarkt.

Wie beeinfl us-
sen Anzeigen-
werbung, Inter-
netportale oder 
Aushänge die 
Verkaufszeit? 
Unsere Analyse 
gibt Aufschluss.

Schnelle Erfolge – Mit Sicherheit

Was ist Ihr angestrebtes Ziel, wenn Sie 
an den Verkauf  Ihrer Immobilie denken? 
Sicher möchten Sie so viel Geld wie möglich 
dafür erhalten. Und bestimmt ist es für Sie 
auch wichtig, nicht allzu viel Mühe zu in-
vestieren. Auf  der anderen Seite wissen Sie, 
dass es seine Zeit braucht, einen ernsthaft in-
teressierten und vor allem solventen Käufer 
zu fi nden. Hier kommen wir als Fachleute  
der Immobilienvermarktung ins Spiel.

Wir helfen Ihnen dabei, schneller zum Ziel 
zu kommen, denn wir wissen genau, wie der 
Markt funktioniert. Sie profi tieren dabei von 
den Erfahrungen, die wir durch langjährige
Arbeit als Immobilienprofi s gesammelt  
haben. Und eines werden Sie feststellen: 
Immobilien zu verkaufen, ist für uns nicht 
nur ein trockener Broterwerb, sondern eine 
Herzensangelegenheit, die uns immer wieder
aufs Neue fasziniert.

Dass unsere Leistungen herausragend sind, 
fi ndet auch der Competence Club der Im-
mobilienprofi s und hat uns deshalb unter die 
TOP100 der Immobilienprofi s in Deutsch-
land gewählt.

Als Mitglied des Immobilienverbands 
Deutschland (ivd) gehen wir stets nach 
dessen strengen Richtlinien vor. Damit unser 
Handeln für Sie transparent bleibt und Sie 
jederzeit auf  der sicheren Seite sind. Vor der Besich-

tigung überprü-
fen wir mögliche 
Kaufi nteressen-
ten bei einer 
persönlichen 
Vorbesprechung 
in unseren Ge-
schäftsräumen.

Jederzeit für Sie im Einsatz 
– unser Service-Angebot

Stellen Sie sich vor: Sie verkaufen Ihr Haus 
– ohne unliebsame Begleiterscheinungen! 
Wir kümmern uns für Sie um den komplet-
ten Verkaufsprozess. Und Ihre Aufgabe? 
Lehnen Sie sich zurück und genießen Sie die 
Vorteile, die Sie als Immobilien-Thiemann-
Kunde haben. 

Zu unserem Service gehört zum Beispiel
die Planung und Betreuung der Besich-
tigungstermine. Kundenanfragen laufen
komplett über unser Büro. Außerdem sind
wir bei jeder einzelnen Besichtigung dabei 
und leiten den Termin professionell.

Lästig an einem Immobilienverkauf  ist vor 
allem die Organisation von behördlichen 
Angelegenheiten. Wir übernehmen das 
gern für Sie und kümmern uns um Notar- 
und Behördentermine sowie alle nötigen 
Unterlagen.

Lehnen Sie sich 
zurück: wir 
kümmern uns 
um den Verkauf.

So sparen Sie 
Zeit: wir planen 
für Sie die 
Besichtigungs-
termine und 
Führungen.

Für die Aufnah-
me in den ivd 

gelten strenge 
Kriterien – z.B. 

mehrjährige 
Berufserfahrung 

und Branchen-
referenzen. 


