Priifen Sie Ihren Makler
Ihre persénliche Checkliste

Ist Ihr Makler hauptberuflich tatig und kann Sie somit dank langjahriger Erfahrung in rechtlichen, steuerlichen
und immobilienwirtschaftlichen Fragen kompetent beraten?

andere
Makler

Erreichen Sie Ihren Makler immer und Uberall personlich, oder sind Sie gezwungen mit Anrufbeantwortern zu
kommunizieren oder auf Fragen einer Computerstimme zu antworten?

Beurkundet er mehrmals im Monat bei einem Notar einen durch lhn vermittelten Kaufvertrag, und kann er
Ihnen Referenzen tber die Vermittlung vergleichbarer Immobilien vorlegen?

Ist Ihr Makler auch aulRerhalb von Biirozeiten, zum Beispiel frith morgens, oder aber auch spat abends und am
Wochenende fiir Sie erreichbar und tatig?

Kennt Ihr Makler Ihre Stadt (oder Ihren Stadtteil), und kennt die Umgebung Ihn? Oder arbeitet er Gber Stadt-
und Landergrenzen hinweg?

Ist Ihr Makler folglich bereits ein bewahrter Ansprechpartner fiir Immobiliensuchende in Ihrer Stadt?

Verfligt Ihr Makler iber Kontakte, und pflegt er seine Kundenbeziehungen auch nach Ablauf seiner
vertraglichen Pflichten?

Schatzt Ihr Makler den Wert Ihrer Immobilie, oder kann er anhand von Erfahrungen und
Wertermittlungskentnissen mit Hilfe samtlicher Bauunterlagen den Wert Ihrer Immobilie bestimmen?

Kann Ihr Makler Sie bankunabhangig beraten, oder ist er direkt oder indirekt mit nur einem Kreditinstitut
verbunden?

Kann lhr Makler seinen Interessenten bankenunabhangige maRgeschneiderte Finanzierungen aus einer Hand
vermitteln und damit den Verkauf Ihrer Immobilie erheblich beschleunigen?

Haben Sie einen persdnlichen Ansprechpartner? Falls ja, ist er Ihnen bekannt und steht Ihnen mit Rat und Tat
zur Seite?

Bietet Ihr Makler Ihre Immobilie mit effektiven, emotionalen und zielgruppenorientierten Werbemalnahmen
am Markt an?

Bietet lhr Makler lhre Immobilie in Immobilienportalen (Immoscout, Immowelt, usw.) sowie auf seiner eigenen
professionellen Homepage an?

Verfligt Ihr Makler (iber die Moglichkeit fiir lhre Immobilie in einem eigenen Immobilienvideoportal zu werben?

Sind Sie sicher, dass Ihr Makler bei leerstehenden Immobilien niemals den Schliissel aus der Hand gibt, und
Besichtigung stets personlich begleitet.

Sofern Sie noch in Ihrer Immobilie wohnen: Trifft er sich mit Interessenten zum ersten Termin in seinen
Blrordaumen und prasentiert eine "virtuelle Besichtigung" lhrer Immobilie?

Prift Ihr Makler die Beddrfnisstruktur der Interessenten im vorhinein, und erspart lhnen somit viele unnétige
Besuche von Besichtigungstouristen?

Erstellt Ihr Makler zu Ihrer Immobilie neben einem erstklassigen Exposé mit colorierten Grundrissen auch
hochwertige Fotografien sowie ein eigenes Video, um sich von der breiten Angebotsmasse abzuheben?

Arbeitet lhr Makler in einem eigenen ansprechenden, professionellen Bliro?

Sind die Leistungen lhres Maklers durch seine Mietgliedschaft im Competence- Club der Immobilien Profis und
im ivd (Immobilienverband Deutschland) fiir Sie messbar?

Informiert Sie lhr Makler regelmaRig umfassend lGber samtliche Verkaufsaktivitaten Ihrer Immobilie?
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Tritt Ihr Makler in weiteren Punkten mit uns in den Vergleich?



